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دليل اول :
وجود وب سايت اعتبار شما را افزايش مي دهد

متنوب سايت تاثير قوي بر اعتماد مشتري هاي بالقوه دارد، يك طراحي حرفه اي،
مناسب يا نوشتار خوب، اطلاعات مفيد از محصولات و خدمات و اطلاعات تماس

مناسب، باعث افزايش اعتماد مشتريان به شركت شما مي شود، به مردم مي فهماند
كه شما داراي دانش به روز هستيد اگر شما در طراحي يك سايت با كيفيت و

داراي اطلاعات مفيد هزينه كنيد مردم حتما تحت تاثير قرار خواهند گرفت
. 

 وب سايت باعث مي شود شركت شما در هر زمان و از هر مكان قابلدليل دوم :
 .دسترسي باشد

بودهتا آوريل سال 2002 ميلادي فقط در آمريكا 166ميليون نفر از مردم روي خط
اند برخي از آنها در جستجوي محصولات و خدمات شما هستند. با داشتن يك

وب سايت، شما شركت خود را براي دنيايي از فرصتها، براي دسترسي مردمي كه
غير از سايت شما راهي ديگر براي رسيدن به شما ندارند آماده مي سازيد. با

كليك ساده موس هر كسي مي تواند در 7 روز هفته و 24 ساعت شبانه روز به
شركت

شما دسترسي داشته باشد
. 

 وجود وب سايت سهولت ارجاع مشتريان جديد با ارجاع توسط سايريندليل سوم :
 .مي بردرا بالا

داشتن وب سايت اين امكان را فراهم مي كند كه مردم به راحتي سايت شما
ديگران ارجاع دهند، آدرس وب سايت راحتتر از شماره تلفن به خاطررا به

به علاوه دادن راه هاي مختلف تماس با شما به مردم امكانمي ماند،
 .بيشتر مي كندبرقراري تماس را

 . وب سايت يك ابزار قوي فروش استدليل چهارم :
فروش محصولات و خدمات از طريق يك فروشگاه اينترنتي يك راه بسيار

افزايش فروش است شما يك ويترين دائمي و سهل الوصولعالي براي
از يك فروشگاه آجري است داريدكه هزينه آن خيلي كمتر

ضمن اينكه مردم بيشتري امكان دسترسي به آن
را دارند وجود اطلاعات فروش موثر در وب سايت شما، امكان وادار

شدن مردم به
كليك روي دكمه خريد را افزايش مي دهد هرچند كه شما از طريق
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اينترنت
نتوانيد فروش انجام دهيد، وب سايت شما يك سرمايه مهم است. وب

سايت شما يك
شروع براي متقاعد كردن بازديد كنندگان به نياز آنها به محصولات شما

است
. 

شما آنها را براي خريد تحريك مي كنيد سپس از آنها دعوت مي كنيد كه با
شما

تماس بگيرند
. 

 . وب سايت باعث افزايش ارزش تبليغات شما مي شوددليل پنجم :
اضافه كردن آدرس وب سايت در تبليغات، كارت تجاري و امضاء

براي جلب مشتري به شركت شما است.شركت، يك راه خوب
داشتن آدرس سايت به مردم كمك مي كند كه

هر زمان كه در مورد شما مي شنوند و يا تبليغات شما را مي بينند،
به پيام

شما عكس العمل نشان دهند. مراجعه به وب سايت شما راحت تر از
نوشتن نامه يا

رفتن به مغازه يا حتي تلفن زدن به شما است. مردم اطلاعات شما را
به راحتي

دريافت مي كنند و نيازي نيست براي آقاي فروشنده براي كمك صبر
كنند. همچنين

بازديد از وب سايت خيلي راحت است چون هيچ معذوريتي وجود
ندارد و بازديد

كنندگان تحت فشار نيستند

 وب سايت به شما كمك مي كند با مشتريان بالقوه دردليل ششم :
 .ارتباط باشيد

مردم زيادي وجود دارند كه به آنچه شما ارائه مي كنيد علاقمند
ممكن است هم اكنون براي خريد آمادگي نداشتههستند ولي
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ارتباط باشيد تا زماني كهباشند. شما بايد با آنها در
آنها براي خريد آمادگي يافتند، با خبر شويد. وب

سايت يك روش عالي براي تسهيل اين فرايند است. شما مي
توانيد از طريق وب

سايت خود آدرس تماس مشتريان بالقوه را جمع آوري كنيد.
سپس مي توانيد به

تناوب، نامه يا خبرنامه برايشان ارسال كنيد. در ارتباط ماندن با
مردم به

تازه ماندن شركت شما در اذهان كمك مي كند
. 

اکنون که شما هر شش راهي را كه وب سايت شما به تجارت
دانيد. آيا مي خواهيد اين فرصت را برايشما كمك مي كند را مي

شمارقيبان خود رها كنيد ؟ حتما جواب
منفي است. هر روز كه صبر كنيد، به رقبا اين اجازه را كه در

حيطه
فعاليت شما روي خط باشند داده ايد. همين امروز اين اجازه را

از آنها صلب
كنيد
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